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~> Informatisation du
point de vente :
il nest plus temps
d’attendre

Gagner du temps, réduire les colls, c’est Fobjectif de toufes les entreprises, méme des plus petifes.
Développer son chiffre d’offoires, en fidélisant so clientéle et en gognant de nouveoux clients, c'est
encore mieux, Alors, comment foire ¥
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Du commerce de proximité

au e-Commants
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